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(&

1 _C amargo

Rud 1*1 o ues

r,r.

o Rodrigues Brooklin
‘Rua Barao do Triunfo, 550 100 andar | Er“nghlhﬂsia Pawmsp,-[-cfn a-;mwg
Tek(11)3016-1555 | #mem; 3016-1554 | comercial

Q amargo
e ROdI‘lLTLIﬁ'%

Administracdo de In .ru"m plencia



Inovacao, comprometimento
e eficiéncia em cobranca
educacional

Desde 1996, com transparéncia e respeito, a Camargo Rodrigues, primeira empresa especializada em
cobranga educacional, atua na reducao da inadimpléncia através de um modelo diferenciado e agil,
com valores pautados na ética e sempre tratando o inadimplente com dignidade. O negocio da Cama-
rgo Rodrigues nao & so cobrar mensalidades, é recuperar valores. Os altos indices de recuperacao e a
baixa evasao comprovam isso. Entre os principais beneficios para as instituicoes de ensino esta a elabo-
racao de estratégia personalizada, seguindo os padrées de cada universidade ou escola, controle diario
da cobranca atraves da ferramenta de consulta online e redugao de custos fixos e operacionais.

A Camargo Rodrigues garante os resultados.
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Acordo On-line:

E uma nova ferramenta que possibilita o aluno realizar acordos de forma facil e
rdpida a qualguer hora e em qualquer lugar, basta estar conectado a internet.

2°Via de Boleto:

O sistema permite que o aluno tenha acesso a impressao de boletos no prazo de 15
dias apds o vencimento original da parcela.

CR EDUCA:

Possibilita o aluno alongar o pagamento da semestralidade ou anuidade do curso,
quando parte das mensalidades serdo pagas apds o termino do curso.

Principais Beneficios e Vantagens

» Reducao da inadimpléncia;

« Controle efetivo dos niveis de inadimpléncia;

« Controle diario do desempenho da cobranca via sistema CONSULTA ONLINE;

« Reducao dos custos fixos da instituicao, pela reducao dos custos operacionais dos profissionais en-
volvidos na administragao da inadimpléncia;

» Reducao das areas fisicas ocupadas;

« Concentrando-se em seu core business, os dirigentes podem dedicar-se ao crescimento e ao desenvol-
vimento efetivo de sua instituicao;

« Seguranca e garantia para a instituicao, por meio do controle detalhado de sua carteira de débitos,
atraves de relatorios diarios, semanais ou mensais, aléem de auditorias;

» Resultados garantidos pelo uso de um modelo de gestao ja comprovado;

E PAA: [Posto Avancado de Atendimento)

Em qualquer local, pode ser montado em poucas
horas um Posto Avancado de Cobranca, usando
as tecnologias mais inovadoras do mercado.

n CBL: (Carta Boleto)

Importante instrumento que facllita e incentiva a
recuperacao da inadimpléncia de seus alunos &
favorece o fechamento de acordos.

E ACC: (Analise da Carteira de Cobranca) CA: (Cobranca a Distancia)

Relatorio do comportamento da carteira de
consumidores em atraso que fornece a visdo
atualizada de mercado, contemplando reabilita-
coes recentes, outras dividas em atraso e outros
credores,

E GCC: (Gerencie Carteira de Cobranca)

Monitoramento inteligente da carteira de alunos
que permite otimizar o timing das agdes de recu-
peragao por meio de avisos didrios das alte-
ragoes nas informagdes de mercada,

|n APC'S: (Antecipacio Prestacio de Contas)

0 sistema proporciona conforto para o aluno e
facilidade para a institulcdo, Em qualquer distan-
cia, & possivel negociar tranguilamente por meio
da cobranca interativa.

nl CHAT:

Mo site www.camargorodrigues.com.br o alung
tem dispanivel a ferramenta Atendimento On-
line, onde nossos atendentes estao a disposican
para tirar as davidas, de segunda a sexta-feira,

B Consulta On-line:

0 sistema permite o acompanhamenito de todos
os débitos encaminhados e acordos realizados,
proporcionando uma analise diaria de todas as

Mos meses em que houver alguma necessidade
de caixa, a Camargo Rodrigues pode disponibi-
lizar uma antecipacao, baseada nos acordos

fechados.

B Cessio de Software :

E um Software de Cobranca direcionado para Insti-
tuicdes de Ensino que faz todo o servigo operacio-
nal e gerencial, acompanhando todos os passos da
cobranca desde o cadastro do aluno até a quitacao
total do acordo.

etapas das negociacoes.
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